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	Họ tên: Ngô Mạnh Hùng
Năm sinh: ngày 07 tháng 04 năm 1979
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	Vị trí mong muốn
	 
	

	 
	 
	 

	Mục tiêu nghề nghiệp
	 
	Mong muốn được được làm trong môi trường làm việc năng động, chuyên nghiệp, ổn định

	 
	 
	


	
	 
	4/2020– nay, Hiện đang phân phối các sản phẩm của Côn ty CP sữa Nông Trại Ba Vì khu vực Nghệ An.
3/2017 – 3/2020, Quản lý vùng ( Thanh Hóa, Nghệ An, Hà Tĩnh, Quảng Bình) của Công ty TNHH Dược phẩm Hiệp Phong.
· Điều hành các hoạt động bán hàng của TDV tại khu vực được giao. 
· Đảm bảo về các tiêu chí phủ sản phẩm trên khách hàng mới, phủ lại trên các khách hàng cũ.
· Lên kế hoạch cho TDV chăm sóc định kỳ các khách hàng của Cty.
·  Hướng dẫn đào tạo kỹ năng bán hàng thuốc tân dược cho các TDV KV của mình một cách tốt nhất và hiệu quả nhất. 
· Cùng TDV triển khai các hoạt động Marketing, bán hàng, chăm sóc khách hàng trên địa bàn phụ trách. 
· Lập kế hoạch để gia tăng doanh số, tìm các giải pháp bán hàng tối ưu cho TDV tại địa bàn.
·  Chịu trách nhiệm trước Giám Đốc Miền về các hoạt động bán hàng như doanh số, số lượng khách hàng, cách thức triển khai và chất lượng TDV khi làm việc.
·  Thực hiện các vấn đề báo cáo tuần, đưa ra các phân tích , đánh giá các hoạt động của nhóm theo tuần, tháng, quý, năm.
3/2010 – 12/2016, Phó phòng kinh doanh Công ty CPTM Bia Sài Gòn Bắc Trung Bộ.
· Chịu trách nhiệm xây dựng và phát triển hệ thống bán hàng bao gồm kênh On và Off của khu vực Bắc Trung Bộ.
· Đào tạo và huấn luyện nhân viên bán hàng về những kỹ năng bán hàng nhằm đạt được mục tiêu của Công ty.
·  Xây dựng kế hoạch phát triển kinh doanh cho khu vực Bắc Trung Bộ. Xây dựng kế hoạch định biên nhân sự, kế hoạch phát triển thị trường, xây dựng các chương trình hỗ trợ bán hàng nhằm đạt sản lượng kế hoạch của Tổng Công ty giao.
· Xây dựng các chương trình hỗ trợ bán hàng nhằm duy trì và thúc đẩy tăng trưởng thị phần.

· Cam kết về chỉ tiêu Công ty giao.

9/2008 – 3/2010, Trưởng Đại Diện Miền Bắc của Công ty Cổ Phần Bán Hàng Việt
Công ty Cổ phần Bán Hàng Việt là Công ty chuyên kinh doanh và phân phối về các sản phẩm Dược mỹ phẩm.
· Chịu trách nhiệm xây dựng và phát triển hệ thống bán hàng khu vực Hà nội và các tỉnh thành Miền Bắc
· Đào tạo và huấn luyện nhân viên bán hàng về những kỹ năng bán hàng nhằm đạt được mục tiêu của Công ty.
·  Quản lý , duy trì và phát triển mối quan hệ khách hàng quan trọng về kênh dược mỹ phẩm.
· Xây dựng, quản lý, triển khai các chương trình marketing, khuyến mãi, các chương trình hỗ trợ bán hàng.
· Chịu trách nhiệm về việc quản lý xuất nhập hàng.
· Định hướng NPP phát triển theo chiến lược của Công ty.
· Họp đột xuất, thường xuyên nhằm giải quyết công việc có hiệu quả nhất.
12/2003 – 9/2008, Giám sát bán hàng khu vực Hà nội của Công ty Cổ phần Thiên Long.
Công ty Cổ phần Thiên Long là Công ty chuyên kinh doanh và  phân phối về lĩnh vực văn phòng phẩm.
· Chịu trách nhiệm duy trì và phát triển hệ thống bán hàng khu vực được giao.
· Quản lý , duy trì và phát triển mối quan hệ khách hàng quan trọng
· Quản lý, triển khai các chương trình hỗ trợ bán hàng.
· Huấn luyện thực địa, kiểm tra lộ trình tuyến, lịch chăm sóc khách hàng của nhân viên, giải quyết những khiếu nại cũng như xử lý các tình huống trên thị trường.
· Thu thập và phân tích thông tin thị trường, đối thủ cạnh tranh và báo cáo trực tiếp cho cấp trên.

· Tư vấn NPP kinh doanh và đầu tư theo định hướng của Công ty

· Cam kết về chỉ tiêu Công ty giao.
06/2002 – 11/2003, Cán bộ Marketing cho Báo Môi Trường và Sức Khoẻ
Báo Môi Trường và Sức khoẻ là Toà Báo chuyên phản ánh về môi trường sống, môi trường công nghiêp và sức khoẻ trong xã hội.
· Chịu trách nhiệm xây dựng và tìm kiếm hợp đồng quảng cáo trên báo
· Quản lý và duy trì và phát triển khách hàng hiện có và tìm kiếm khách hàng tiêm năng.
· Hỗ trợ bộ phận thiết kế về market quảng cáo

· Chịu trách nhiệm quản lý công nợ khách hàng

	
	 
	


	Học Vấn
	 
	Tốt nghiệp Trường Đại Học Quản Lý Kinh Doanh Hà Nội
2002- Tốt nghiệp chuyên ngành Quản trị Kinh doanh , chuyên sâu về kế toán

2002 - Tiếng Anh Giao tiếp trình độ C
Kỹ năng bán hàng chuyên nghiệp
Tin học văn phòng thành thạo
Sử dụng tốt phần mềm Word, Excel, Power Point
ISM Training Center - HCM, Vietnam
Kỹ năng Giám sát bán hàng chuyên nghiệp
Trường Kinh Tế Quốc Dân

Hoàn thành khoá học kế toán viên


	 
	 
	


	Kỹ năng
	 
	Kinh nghiệm- 12 năm
· Kỹ năng giải quyết vấn đề
· Kỹ năng quản lý và lãnh đạo nhóm

· Kỹ năng đàm phán
· Kỹ năng quản trị
· Kỹ năng bán hàng
· Có kinh nghiệm phát triển hệ thống và triển khai hàng tiêu dùng nhanh
Microsoft Office - sử dụng thành thạo
Sử dụng thành thạo 
Word, Excel, Power Point
Tiếng Anh: Trình độ C


	 
	 
	


	Mức lương
	 
	Thoả thuận

	 
	 
	


	Khác
	 
	Hơn 19 năm kinh nghiệm trong thị trường, 17 năm kinh doanh hàng tiêu dùng, 03 năm kinh doanh dược, với mối quan hệ và kinh nghiệm xây dựng phát triển hệ thống, mạng lưới kinh doanh các khu vực Hà nội, các tỉnh  phía Bắc và Bắc Trung Bộ. Trong quá trình làm việc Tôi đã rèn luyện và tích lũy một số kinh nghiệm thực tế, cũng như một số kỹ năng mềm hỗ trợ trong công việc. Trong 8 năm làm việc tại khu vực Bắc Trung Bộ nên đã có cơ hội am hiểu thị thị trường Tiêu dùng cũng như văn hóa kinh doanh làm việc tại khu vực. Với năng lực, phẩm chất đạo đức tốt Tôi xin nộp đơn  ứng tuyển vị trí Trưởng phòng kinh doanh của Công ty, mong nhận được sự quan tâm của Công ty.
 


 

